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L’avenir entrepreneurial en 2025
2024 fut marquée par de nombreux changements dont
certains ont un impact direct sur les entreprises en
2025. L’année 2025 s’annonce, à ce titre, riche en
évolutions pour votre entreprise. De nombreuses règles
changent depuis la fiscalité au partage de la valeur, en
passant par les formalités. À l’instar donc des
précédents 1er Janvier, celui de 2025 apporte de
nombreux changements influençant la vie des
entreprises en ce qui concerne les règles en vigueur
pour les entreprises. 
Un aperçu de ces développements clés vous sera fourni
ici afin de les anticiper pour mieux gérer votre activité. 
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4- Microcrédit professionnel, le relèvement du plafond
d’emprunt
Se lancer dans l'entrepreneuriat nécessite souvent un
financement qui peut être obtenu ou refusé par la banque.
Quand on n’a pas pu obtenir le prêt bancaire recherché,
l’alternative demeure le microcrédit professionnel. Celui-ci
vous permet d'obtenir le prêt dont vous avez besoin. Et, en
2025, son plafond d'emprunt vient d'être relevé.

Quelles sont les étapes liées à la création d’une micro-
entreprise ? Comment immatriculer une micro-entreprise ?
Telles sont les préoccupations des micro-entrepreneurs
auxquelles le guide répond. Pour ce faire, à travers des  
captures d’écran, il détaille les différentes phases du
processus d’immatriculation d’une micro-entreprise. 

3 -Guide pratique pour immatriculer sa micro-entreprise 
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2 - Le copywriting ou comment inciter vos prospects à l’achat ?

1 - Entreprises : ce qui change au 1er janvier 2025
Crédits d’impôts, partage de la valeur en entreprise, plafond
d’exonération de CFE… Comme chaque année au 1er janvier, de
nombreux changements impactent les règles en vigueur pour les
entreprises, notamment en cette période spéciale. Nous vous
présentons les principales nouveautés pour l’année 2025. 

L’objectif du copywriting est d’attirer de futurs clients avec des
contenus Web de qualité. Pour cela le copywriter, ou le rédacteur
publicitaire en français, va user de toutes ses compétences
rédactionnelles pour produire un texte publicitaire qui soit
pertinent, percutant et attractif. Un bon copywriting suscite
l’intérêt du lecteur, attise son désir et le pousse à l’action.

https://www.redacteur.com/blog/techniques-copywriting/?mtm_campaign=email&mtm_kwd=facturenewsdaily
https://www.economie.gouv.fr/entreprises/entreprises-ce-qui-change-au-1er-janvier-2025?eml-publisher=hubscore&eml-name=Emailing-es-39-[BIE_439_20250102]-20250102&eml-mediaplan=[https://www.economie.gouv.fr/entreprises/entreprises-ce-qui-change-au-1er-janvier-2025]
https://bpifrance-creation.fr/encyclopedie/micro-entreprise-regime-auto-entrepreneur/lessentiel-ce-regime/immatriculer-sa-micro?utm_source=bpifrance-marketing-digital&utm_medium=email&utm_campaign=Lettre+hebdo+du+06+janvier+2025&utm_content=https%3a%2f%2fbpifrance-creation.fr%2fencyclopedie%2fmicro-entreprise-regime-auto-entrepreneur%2flessentiel-ce-regime%2fimmatriculer-sa-micro&appkey=marketingdigital&versionkey=001&subk=R2p5MUs1Ni9tVlRBc2VRR0JwYThRMzQ5bEVlTWs4dFM=
https://entreprendre.service-public.fr/actualites/A17908?eml-publisher=hubscore&eml-name=Emailing-es-39-[BIE_439_20250102]-20250102&eml-mediaplan=[https://entreprendre.service-public.fr/actualites/A17908]


5 - PORTRAIT DE CREATEUR

 

Anne DORIDOT, boutique de troc de vêtements
chezlescopines78 chezlescopines

Valérie

54 Rue Ernest André 78110 LE VESINET

J'ai 53 ans, un mari, 2 enfants, 3 chattes et je suis passionnée par le thé et souhaite devenir Tea
Sommelier afin de proposer des ateliers autour du thé. Je suis diplômée en comptabilité,
commerce et architecture d'intérieur et issue d'une famille de commerçants dont je suis la
troisième génération. J'aime les gens, le thé, l'Angleterre et les chats. J'ai toujours aimé travailler
et gagner de l'argent. On m'a toujours dit qu'un client satisfait ramenait 10 nouveaux prospects
donc je souhaite être la meilleure. Mais j'ai compris que la santé fragile est un grain de sable
dans les rouages de l'entrepreneuriat. J'ai une maladie chronique respiratoire et d'autres
pathologies ont fait leur apparition car la restauration est un métier qui use. Jusqu'à présent
seule à tenir les rênes j'ai compris qu'il me faudrait de l'aide pour recommencer mon activité.

Annabelle BELLEC SAIDI
Flora Tea Club !

 Fée du thé et des gâteaux
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Votre projet : quels sont les produits ou services que vous proposez ?

Quel est votre parcours ?

C'est un salon de thé à l'anglaise avec une carte de 30 thés et infusions de saison. Mon point fort
est le conseil afin de marier au mieux le choix du thé en fonction de la pâtisserie choisie. Je
propose un large choix de thés et infusions ainsi qu'un rayon épicerie et carterie artisanale.
Toutes les pâtisseries sont faites maison et je prends des commandes de gâteaux pour les
divers événements de votre vie. J'ai un style So British et toutes les créations sont uniques. Le
salon de thé est accessible aux personnes handicapées et la clientèle est variée mais plus
féminine. Le dimanche c'est plus familial. Retraité, couple, famille, duo, solo....tout le monde se
retrouve chez Flora Tea Club !

Comment vous est venue cette idée ? 
J'ai toujours aimé les salons de thé pour l'ambiance et devant le choix pauvre des thés et le
manque de maîtrise de la préparation de cette boisson, j'ai décidé d'ouvrir mon propre salon de
thé en décembre 2016.

Qu'est ce qui vous a donné envie d'entreprendre ?  
J'ai essayé beaucoup de salons de thé et je n'ai rien trouvé qui correspondait à mes attentes
c'est-à-dire un conseil et la découverte de nouveaux thés/infusions. Suite au décès de ma mère
(Flora), j'ai hérité d'une ancienne ferme à Chatou (78400) trop grande pour ma famille, d'où
l'idée de créer un salon de thé au RDC.
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Valérie

Comment voyez-vous votre entreprise dans 5 ans ?
J'ai porté mon activité de décembre 2016 à décembre 2022. Des problèmes de santé m'ont
obligée à prendre 2 années sabbatiques. Je réouvre mon salon en janvier 2025. Les salons de
thé ont le vent en poupe, c'est un lieu très apprécié si on trouve un bon concept. Le point faible
c'est que la restauration ou les ventes annexes sont nécessaires pour avoir un bon CA. Si je ne
prends pas ma retraite le Flora Tea Club sera toujours là dans 5 ans !

En quoi l'accompagnement Activ'Créa Emergence vous a été utile ?

L'accompagnement de ma conseillère est tellement bienveillant et chaleureux. Elle a su
pointer les points forts de mon expérience et me recentrer sur l'essentiel afin de réouvrir dans
de meilleures conditions. Un objectif simple, de l'organisation et une écoute de soi. J'ai
rencontré des gens, lors des ateliers qu'elle a organisés, tellement sympathiques et cela nous a
permis d'échanger nos projets. Le FLoRa Tea Club sera je l'espère un lieu l'on pourra se retrouver
!

Vous pouvez consulter mon site internet  

Je n'ai plus de site internet  mais plutôt un compte Instagram

https://www.instagram.com/flora.tea.club/

